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Globaliseringen har forstarkt vasterlandska ekonomier

Globalisering har skapat nya
mojligheter for foretag att
specialisera sig — och 6ka
graden av FoU, innovation
och investeringar i dess
verksamheter.

Globalisering har gjort det
lattare for nya foretag att
sla sig in pa marknader och
konkurrera med stora och
etablerade bolag.
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Handelssektorn har vuxit
snabbt, bade genom export
och import, och drivit upp
sysselsattningen.

Globaliseringen har 6kat hushallens reella inkomster
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Globaliseringen bidrog

till att minska den

hoga inflationstakten i
vasteuropeiska ekonomier
— det ar nu mindre "luft i
I6nekuvertet”.

Globaliseringen har

okat hushallens reella
inkomst genom att sédnka
konsumentpriserna.

Manga varor som tidigare var
mojliga att kdpa for enbart ett
fatal héginkomsttagare — t ex
en mobiltelefon eller symaskin
- ar idag standard i de flesta
hushall.

Globalisering har gett ekonomier och manniskor nya mo-

jligheter

{5

Globaliseringen har spridit
ny teknik snabbare i varlden
och gjort ekonomier mer
produktiva och miljévéanliga.

Globaliseringen har bidragit till
att minska I6nediskriminering
av kvinnor och gett nya
mojligheter till kvinnor att
konkurrera pa béttre villkor.

O@

Globaliseringen har hojt
kvaliteten pa foretagens
ledning och organisation, och
forbattrat arbetsvillkoren for
anstéllda.
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Introduktion’

GLOBALISERINGEN HAR VARIT positiv for foretag, konsumenter och visterlindsk ekonomi som
helhet. Nu riskerar vi dock att f en ”backlash” for globaliseringen och alla nya méjligheter som
okad ekonomisk frihet har gett vistvirlden under de senaste decennierna. En ny slags dngest
l6per genom viist och den utmanar tidigare uppfattningar om friare handel som en “win-win” for
alla linder. Misstanken om att globaliseringen som sprids nu ir snarare att globaliseringen kan
ha varit bra for vissa linder, men inte f6r andra, och att det ir utvecklade ekonomier i vist som
har dragit det kortaste halmstraet.

USA:s president Donald J. Trump, till exempel, hivdar att “andra linder har utnyttjat Amerika”
och bakom denna typ av 4sikt finns ett vixande tvivel pd att globalisering faktiske ska ha
forbittrat levnadsstandarden for minniskor i Amerika och Europa. Tvivlet bérjar ofta i Kinas
anmirkningsvirt snabba handelstillvixt sedan slutet av 1990-talet — och den leder en del till
slutsatsen att, medan perioden fran da till nu uppenbarligen sett en 6kad levnadsstandard i Kina
och andra framvixande ekonomier, den skett pd visterlandets bekostnad. Kina utkonkurrerade
foretag och jobb i visterlandets industri och just denna strukturomvandling av ekonomier ir
for vissa det frimsta skilet till den vixande politiska ilskan: politiska revolter i europeiska och
amerikanska val har varitsittet for frihandelns forlorare” att sla tillbaka mot "globaliseringseliten”.

Det finns stora brister i denna syn pa globaliseringen. Den frimsta ir att oomtvistade fakta
och kinda ekonomiska monster varken stoder kritiken mot internationell handel eller tesen
att globaliseringen skapat stora grupper av forlorare. Oppna ekonomier ir alltid exponerade
for ny konkurrens och strukturella forindringar som péverkar foretag och arbetstillfillen. Men
den andra sidan av myntet dr att samma ekonomiska processer skapar méinga nya jobb och
affirsméjligheter, och - i sista hand - férbittrar levnadsstandarden. Dessutom ir de nya jobb
som skapas oftast bittre belsnade och kommer med bittre arbetsférhillanden. Ny produktion
ir dessutom ofta mer miljévinlig och teknikintensiv, vilket leder till positiv férindring dven
utanfor ekonomin.

Denna studie handlar om hur visterlindska ekonomier presterat i globaliseringens tidsalder.
Det kommer att presentera en stor mingd evidens och fakta, och den kombinerar resultat frin
ekonomisk forskning med exempel frin den verkliga virlden som visar att handelns fordelar
ir stora. Rapportens frimsta slutsats dr att den snabba &kningen av den globala handeln
under de tre decennierna fére finanskrisen visentligt forbittrade vésterlindska ekonomier och
medborgarnas levnadsstandard. Globaliseringen var en stor kraft for att sprida ny teknik och
gav nya ekonomiska méjligheter for foretag och arbetskraft i bide utvecklade och utvecklande
ekonomier. Globaliseringen bidrog till att 8ka premien p4 humankapital och ge foretagen bittre
méjligheter att anstilla den personal som de behéver for att konkurrera framgingsrike.

Sedan krisen har globaliseringen dock klingat av. Tillvixten i den globala handeln har minskat
som en konsekvens av vixande protektionism och den svaga makroekonomiska utvecklingen i
vist. Det bor vara en killa till oro f6r dem som bryr sig om visterlandets levnadsstandard.

' ECIPE &r tacksam for stod till denna studie fran Svenskt Naringsliv.
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De ekonomiska fordelarna med globaliseringen

Det finns minga olika sitt att beskriva hur globaliseringen har forbittrat villkoren for foretagande
och héjt levnadsstandarden. Lit oss dock bérja med en kort beskrivning av handelns utveckling
och vad ekonomer menar nir de talar om globalisering.

Globaliseringsperioden, mellan 1980 och 2010, ir unik eftersom den globala handeln vixte
snabbare in ndgonsin. Internationell handel vixte givetvis ocksd under decennierna fére 1980,
och under dren 2010 har det ocksé skett en viss tillvixt. Men ingen av dessa perioder kommer
i nirheten av handelsexpansionen under globaliseringseran. Detsamma giller fér utlindska
direktinvesteringar (FDI): den multiplicerades manga ganger mellan 1980 och 2010.

Diagram 1 och 2 4skadliggér denna utveckling. Diagram 1 ir ett index for den totala globala
exporten mellan 1800 och 2014. Grovt riknat var handelstillvixten i virlden pd en stabilt lag niva
i nira 150 4r. Den forsta accelerationen skedde pa 1950-talet och virldshandeln vixte ungefir
tio ginger mellan 1950 och 1980. Den verkliga bommen kom dock mellan 1980 och 2010 d&
handeln ckade 35 ganger. Diagrammet visar ocksa att handeln inte har kat mycket de senaste
dren. Den globala finanskrisen 2008 ledde till en kollaps i virldshandeln. Den aterhimtade sig
under de féljande tv4 dren, men sedan foll handeln igen, och sedan dess har handelsvolymerna i
virlden i princip state still (med en viss 8kning igen under 2017).

DIAGRAM 1: INDEX OVER GLOBAL EXPORT MELLAN 1800 OCH 2014
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Kélla: Federico, G. and Tena-Junguito, A., 2016, A Tale of Two Globalizations: Gains from Trade and Openness 1800-2010.
Centre for Economic Policy Research Working Paper 11128

Diagram 2 beskriver utvecklingen av det globala bestindet av utlindska direktinvesteringar
mellan 1980 och 2016.? Tillvixten i FDI har varit dnnu starkare dn fér handel. Under den
perioden vixte det globala bestindet av FDI fran 0,7 till 25 biljoner dollar.

2 Det finns ingen data Gver det globala bestandet av FDI fére 1980.
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DIAGRAM 2: UTLANDSKA DIREKTINVESTERINGAR | VARLDEN (STOCK, MILJIONER USD MATT |
LOPANDE PRISER)
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Vad som ocksd gor perioden mellan 1980 och 2010 unik ir att den internationella handeln
gradvis blev — global. Under de forsta decennierna efter andra virldskriget hade handeln
huvudsakligen handlat om utbyte mellan utvecklade ekonomier eller praktiske taget mellan
linder i Europa och Nordamerika. Vissa linder som Japan anslét sig till virldsekonomin i slutet
av 1970-talet, men den verkliga geografiska utjimningen av handel — d4 den omslét i stort sett
hela virlden — skedde under de trettio ar som definierade globaliseringsperioden.

Under den perioden 6ppnade sig fler linder for handel genom att minska handelshinder och
genomfora inhemska reformer som gjorde det majligt att byta varor och tjinster dver grinserna
(till exempel tillata vixling av eller handel med utlindska valutor) och ingé avtal med utlindska
foretag. Med sidana reformer attraherade dessa linder nya investeringar frin foretag i andra
delar av virlden och handelsutbytet vixte kolossalt snabbt.

Ett annat sitt att beskrivs handelns vixande roll ir att jimféra storleken pa handelssektorn
over tid. Handelssektorn definieras av den totala handeln for ett land (bade export och import)
i relation till bruttonationalprodukten (BNP). For virlden som helhet vixte handeln frin
cirka 25 procent av BNP 1960 ill ca 58 procent ar 2016.> Med andra ord: handelsvolymen
i relation till BNP mer dn férdubblades under den perioden (precis som med global handel
har handelssektorns storlek minskat sedan 2010). Detta ir genomsnittet for hela virlden och
vissa linder har en mycket stérre handelssektor dn si. I Sverige och Tyskland var till exempel
handelssektorn 2016 cirka 85 procent av BNP.

Box 1: Jobb i exportsektorn

En vaxande handelssektor innebér att en storre del av arbetskraften idag har exportberoende
jobb. En studie for den Europeiska Kommissionen beraknar till exempel att antalet arbetstillfallen
som &r beroende av export till lander utanfér EU har 6kat fran cirka 18,5 miljoner 1995 till 31
miljoner 2011. Det ar en tillvaxt pd 67 procent och det &r sarskilt antalet hogutbildade jobb
som har okat.* En stor del av arbetskraften i EU arbetar dock i jobb som exporterar till andra
EU-lander, vilket inte ingar i siffrorna ovan. | Sverige, for att ta ett exempel, berdknades antalet
arbetstillfallen som var beroende av varuexport till andra EU-lander ar 2014 vara ca 1 miljon -
och det ar mer dn 20 procent av landets arbetskraft.®

3 Data &r hamtad fran World Bank Data Bank.
4 Arto et al., 2015.
5 https://www.ekonomifakta.se/Artiklar/2014/Mars/Har-finns-13-miljoner-jobb/
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Tre faktorer forklarar utplaningen i den internationella handeln de senaste aren. For det forsta
har det variet en svagare efterfrigan pa varor - sirskilt industriprodukter (t ex stdl och maskiner)
- som handlas intensivt medan efterfrigan p4 tjinster som ir lokalt producerade (t ex vird och
hilsa) har 6kat snabbt. Detta ir delvis en naturlig utveckling — och inte en konsekvens av dilig
politik. Den andra faktorn, diremot, ir mer orovickande: protektionism. Regeringar i hela
virlden har sedan krisen avsevirt gjort handelspolitiken mer sluten och tagit fler politiska beslut
som explicit diskriminerar utlindska foretag (se Box 2). For det tredje foljer protektionism pa
en lingre period av 6kade administrativa kostnader for handel (t ex kostnader fér inlimning av
handelsdokument till tullmyndigheter) och 6kade regleringar av handel (med regleringar avses
inte tullar).

Diagram 3 visar att det har skett ett tydligt trendbrott i regulatoriska handelshinder
under 2000-talet (ju hogre indexresultatet desto storre dr handelns frihet och ju ligre
regleringsrestriktionerna pd handel). Fram till millennieskiftet 6kade graden av frihet att handla
i hela vistvirlden. Sedan dess har dock regulatoriska handelsbegrinsningar dkat avsevirt. Och
det slutar inte dir. Utdver nya regleringar av handeln kommer, for tjinstesektorn, olika former
av regleringar — inte direkt handelspolitiska — som har gjort det svirare att handla tjinster dver
grinser. Till exempel har anvindningen av professionella yrkesstandarder — vad som kan kallas
for yrkeslicenser — dkat visentligt i tjinstesektorn. Det finns cirka 800 yrkesstandarder enbart i
Europas tjinstesektor och i USA arbetar 25 procent av arbetskraften nu i sektorer med en sidan
standard.® Manga av dem gor det oméjligt att exportera en tjanst till ett annat land, eftersom
yrkesstandarder sillan erkinns émsesidigt mellan linder. Ett certifikat att f3 utfora en tjinst i ett
land ir oftast obrukbar i ett annat land.

DIAGRAM 3: HANDELSFRIHET — ETT INDEX OVER REGULATORISKA HANDELSBARRIARER
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Fotnot: Indexet kommer fran delkomponenten “Regulatory Trade Barriers” i det totala indexet &ver ekonomisk frihet och
inkluderar icke-tariffara handelshinder och regulatoriska kostnader for export och import. Desto hogre indexresultat, ju hogre

ar handelsfriheten.

5 Vetter, 2013.
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Box 2: Vaxande protektionism i varldsekonomin

Protektionismen i varlden &r pa vag upp. Bade utvecklade och utvecklande ekonomier har under
de senaste tio aren vésentligt okat antalet politiska atgérder som skadar global handel och
konkurrens. Global Trade Alert, ett projekt som Gvervakar handelspolitik, har réknat ut att 6756
handelsskadliga atgarder inférdes mellan november 2008 och november 2017. Regeringar
har forvisso ocksa liberaliserat, men antalet skadliga atgarder ar dubbelt s& manga an antalet
liberaliseringar. De flesta skadliga &tgérder handlar om nya tullar och subventioner som
diskriminerar utlandska foretag och snedvrider konkurrensen.” Aven om dessa siffror enbart
speglar handel med varor &r situationen inte annorlunda inom tjanstesektorn. Ta till exempel
digital politik och atgérder som kréaver sarskild lokalisering av data, ett allvarligt ingripande i den
digitala ekonomin. Mellan 1990 och 2016 har antalet krav pa datalokalisering globalt ¢kat tio
ganger.®

NYA AFFARSMOJLIGHETER OCH EKONOMISKA MONSTER MED GLOBALISERING

Det finns flera forklaringar till den exceptionella tillvixten av handel, men en uppenbar faktor
bakom den har varit foretagens affirsutveckling. P4 ett site dr tillvixten av export bara ett
annat sitt att siga att foretagen successivt har sdlt mer till utlindska kunder eller att utlindska
kunder har kommit att spela en allt viktigare roll fér foretagens totala férsiljning. Nir ndgon
siger att den globala handeln mellan 1980 och 2010 vixte 35 ginger, innebir det i praktiken
att foretagssektorn utvidgade sin utlandsforsiljning 35 ginger. Eller for att ta ett enskilt land:
Svenska foretag 6kade sin utlandsforsiljning frin strax dver om 200 miljarder kronor ar 1980 till
mer in 1500 miljarder kronor 4r 2010.° Och om vi tar det ner till en foretagsniva: telekombolaget
Ericsson hade 2010 exportférsiljning fran Sverige pa 100 miljarder kronor, vilket nominellt 4r
mer in dubbelt si mycket som Ericssons rotala forsiljning 1990.1° Ar 1990 representerade Asien
cirka 6 procent av Ericssons totala forsiljning. Trettio 4r senare hade Asiens andel gitt upp till
25 procent.'!

Som ett tankeexperiment kan man frestilla sig hur ett foretag skulle ha utvecklats — om vi inte
hade haft globaliseringsepoken, eller om linder éverhuvudtaget inte handlade med varandra.
Det ir naturligevis inte mojligt ate fulle forstd etc kontrafakeiske scenario, men tankeexperimentet
hjilper oss att forstd ndgra av skillnaderna i affirsmojligheter mellan alternativa scenarier. Och
en skillnad dr uppenbar: om ett foretag bara har marknadstilleride till invinarna i sitt hemland
(i Ericssons fall, tio miljoner svenskar) maste den bygga en annan typ av verksamhet in om den
har tillging till den globala marknaden. Marknadsstorleken ir dessutom av sirskild betydelse
for de foretag som producerar varor och tjinster som ir innovativa och har en hég intensitet
av FoU eller investeringar. Om deras potentiella kundbas ir liten betyder det att varje enhet av
forsiljning méste ticka en storre andel av de investeringar foretaget gjort for att utveckla och
producera en vara eller tjinst. Med andra ord: tillvixten av kunder utomlands hjilper dessa
foretag att sprida utvecklings- och produktionskostnader 6ver minga fler silda produkeer.

Ekonomer kallar detta for skalférdelar. De har ocksd varit kanske de pétagliga férdelarna av
globaliseringen for foretagssektorn: globaliseringen har gjort det méjligt for dem att utveckla
foretag som beror pd forsiljning av manga enheter och till minga olika kunder. Om Ericssons
marknad fér mobilteknologi, till exempel, skulle vara begrinsad till Sverige hade det varit oméjligt
att bygga avancerad GSM-teknik eller utveckla kirnteknologin f6r 3G- och 4G-kommunikation.
Priset pd produkten hade blivit f6r hogt. Samma logik giller for minga andra sektorer som kriver

" Data &r hamtad fran Global Trade Alert — www.globaltradealert.org

8 Data &r hamtad fran Digital Trade Estimate Database - http://ecipe.org/dte/database/

9 Data kommer frén Statistiska Centralbyran (SCB).

19 Det saknas publik och longitudinell data 6ver exportférsaljning fran Sverige av Ericsson. Exportata for
2010 kommer fran Ericssons “Annual Report 2011". Total férséljningssiffror for 1990 kommer fran Erics-
sons “Annual Report 1991".

" Ibid.
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stora utvecklings- och produktionskostnader: bilar, kemikalier, datorer, elektronik, likemedel
och mycket mer. Det dr ocksd dirfor expansionen i global handel under globaliseringsdldern
i stor utstrickning hinde i exakt dessa sektorer: de behovde en stérre kundbas for att kunna
intensifiera innovation och teknikutveckling.'?

En annan skillnad mellan den faktiska utvecklingen och tankeexperimentet med en icke-
globaliserad virld ir att globaliseringen skapade méjligheter till snabbare specialisering av
produktion och féretag. Vissa skulle kanske se det som en nackdel, eftersom vi inte lingre lever
i en tid d4 ett enskilt féretag kunde bygga ett féretagsimperium som producerade ett stort antal
olika produkter, ofta bakom skyddet av handelshinder. Ta Volvo som ett exempel. Det ir inte
lingre ett foretag som tillverkar lastbilar, bussar, bilar, likemedel, drycker och frysta livsmedel.
Till och med kirnaffiren ir nu splittrad, med en del som producerar bilar och en annan del
som tillverkar lastbilar, bussar och andra tunga fordon. Fér 30 &r sedan konkurrerade finlindska
Nokia pd manga marknader - TV-apparater, hushills- och pappersprodukter, gummistévlar
och el - och var just pd vig att bryta sig in pd marknaden for mobiltelefoner. Nu ir det en
specialiserad tillverkare av teknik for telekommunikation.

Box 3: Bygga mobiltelefoner med 100 miljarder komponenter

Sa sent som i slutet av 1980-talet byggdes en telefon i Europa, fran den forsta till den sista
komponenten, pa en fabrik. Jamfor det med den fragmenterade tillverkningskedjan i modern
produktion. N&r Nokia stod pa sin hojd pa mobiltelefonmarknaden hanterade de mer an 100
miljarder komponenter varje ar. Ar2006 producerade dess fabriker cirka 900 000 mobiltelefoner
- och arbetade med 275 miljoner komponenter varje dag. De flesta av dessa komponenter
koptes fran andra foretag — foretag som var specialiserade pa tillverkning av komponenter -
och importerades till de lander dér Nokia hade lokaliserat sina fabriker. En lag uppskattning ar
att hélften av alla komponenter som anvénds for att bygga en mobiltelefon har korsat minst en
landsgrans. Fran en telefon till 100 miljarder komponenter p& mindre &n tva decennier - det ar
historien om modern globalisering.'®

Specialisering skapar ocksd nya affirsméjligheter och ekonomiska ménster eftersom det ir
littare att komma in och konkurrera pd nya marknader nir det inte 4r nédvindigt atc vara ett
stort foretag med stark kontroll éver slutkunder. Marknader som ir specialiserade har oftast
stérre utrymme for nya foretag och for ny konkurrens byggd innovation. Ett féretag som ir
en skicklig tillverkare av komponenter till en bilmotor, till exempel, behéver inte producera en
hel bil fér att konkurrera med foretag som Volkswagen och Toyota pé slutkundsmarknaden.
De kan hellre allokera sina resurser till att bli innu mer konkurrenskraftig i tillverkning av just
komponenterna — och sedan silja sina produkeer till Volkswagen, Toyota och andra. Och det ir
just denna process som innebir att foretagets resurser (t.ex. personalen och teknologin) kan bli
in mer specialiserat.

Det ir av den anledningen att globaliseringens alder upplevde en tillvixt i global handel som
funktionellt dterspeglade uppdelningen av stora multinationella foretag i fragmenterade utbuds-
och virdekedjor.!* Inget stort foretag har tillrickligt med resurser for att bli specialiserade
producenter i alla delar och komponenter som den behéver fér att producera ett bra eller en
tjanst.”

Om foretag hade behovt forlita sig enbart pd hemmamarknaden for sin forsiljning skulle de inte
ha kunnat uppfinna och utveckla produkter pé det sitt de faktiske har gjort de senaste 30 aren.

2 Data 6ver den globala handelstillvaxten i olika sektorer kommer fran World Trade Organization's Statistics
Database.

'3 Reinhardt, 2006

4 Baldwin, 2016. Lanz & Mirodout, 2011.

15 Antras & Yeaple, 2013; Andrews et al., 2015.
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Det skulle ha varit for dyrt och produktkvaliteten skulle troligtvis ha varit visentligt simre. Det
¢gldms ofta bort hur minga marknader under perioden fére globaliseringseran kinnetecknades
av dyra produkter med lag kvalitet. Och det var inte en slump; det var snarare konsekvensen av
firre mojligheter for foretag i hur de kunde konkurrera och utveckla sina erbjudanden.

Arbetstagarna har givetvis ocksd tjinat pd att globaliseringen dkade méjligheten att arbeta
med skalférdelar och specialiseringsvinster. Ett allmint ménster i virldsekonomin ir att
oppna ekonomier har hégre 16ner in mindre dppna ekonomier (se Box 4). Och de snabbare
l6nedkningarna i ppna ekonomier kommer till stor del fran att nya verksamheter har storre
behov av humankapital. Arbetare som har mer och bittre utbildning ir ofta bittre pa att hitta
kreativa losningar pa problem, och har hégre 16ner och bittre anstillningsvillkor.

Box 4: Nya handelsmojligheter premierar arbetskraften

De nya affarsmojligheter som kom med globaliseringen gynnande arbetstagarna. Féretag som
battre kan utnyttja de olika vinsterna fran handeln - till exempel skalférdelar och specialisering
av produktionen - skapar ocksa jobb som kréver mer och béttre kunskaper. De belénas ocksa
battre. Och dessa fordelar tenderar att vara starkare i ekonomier som &r mer 6ppna for handel
och investeringar &n andra. OECD har till exempel funnit att industriarbetare i mer ppna
ekonomier hade mellan 1970 och 2000 |6nedkningar som var mellan 3 och 9 ganger storre dn
i mer slutna ekonomier. | USA betalar exempelvis exportféretag 16ner som &r nara 10 procent
hogre &n i icke-exporterande foretag.'® For Chile, dven det en utvecklad ekonomi, &r effekten
annu stdrre: en arbetare i en sektor som &r vasentligt Sppen for handel tjanar 25 procent mer
én en arbetare i genomsnitt. | en Gversyn av de mesta centrala forskningsstudierna pa omradet
fann OECD att alla studier kom till slutsatsen att internationell handel driver upp I6ner. Aven om
"outsourcing” och "off-shoring” av produktion kan leda till arbetsléshet for vissa arbetstagare,
forbattras I6nerna och den totala sysselséttningen i ekonomin. Man behéver inte ett Nobelpris
i ekonomin for att forsta varfor. Handel forbattrar helt enkelt hur ekonomier anvander ménskliga
resurser. Nar vissa delar av produktionen flyttas ut betyder det att féretag kan specialisera sig
och investera d&nnu mer i humankapital. En viktig effekt av globaliseringen har dérfor varit att fa
arbetskraften att anvéndas pa rétt stélle — dar den skapar storst véarde. Den del av arbetskraften
i avancerade ekonomier som skapar hogt merviarde Okar standigt och det hade knappast
varit mojligt om arbetsuppgifter som arbetskraften tidigare inte hade importerats snarare an
producerats inom ett land. Det &r ocksa darfér som 6ppna ekonomier overtraffar med rage
andra ekonomier i arbetsrétt och arbetsforhallanden, inklusive arbetstid, dédliga olyckor pa
jobbet och férvéantad livsldngd.'” De nya jobb som skapas betalas inte bara béttre - de ar ocksa
sékrare och ofta mer stimulerande.

6 Bernard et al., 2007.
7 OECD, 2012.
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Box 5: Globalisering och jamstalldhet

Jamstalldheten har forbattrats mycket under det senaste 50 aren. Diskriminering av kvinnor &r
fortfarande ett stort problem i manga ldnder, men globaliseringen har haft en positiv inverkan
pa jamstalldheten mellan kvinnor och man. Inte minst har den hjalpt till att géra det dyrare for
arbetsgivare som fortfarande diskriminerar kvinnor. Kvinnoentreprenérer i fattiga regioner som
av olika orsaker tidigare har utestdngda fran den "formella sektorn”, t ex inte haft tillgang till
kredit- eller betalningssystem har fatt nya mojligheten med Internet och mobiltelefoni. Modern
teknologi ger dem nu méjligheter att anvanda basal finansiella tjanster som att kunna fa betalt
pa andra sétt an direkt kontanthandel. For manga entreprendrer i den situationen hjalper globala
néttjdnster till att komma i kontakt med nya konsumenter som de tidigare inte kunde na. De
flesta vet att Alibaba ar den storsta e-handelsplattformen i varlden - dess intakter &r faktiskt
storre an Amazons och eBays sammanlagda intdkter — men fa vet att hemligheten bakom
framgangen har varit att koppla samman sma féretagare med nya kunder. Bakom varumérket
Alibaba finns B2B och B2C-marknadsplatser fér sma entreprendrer (ménga av dem &r kvinnor)
som annars saknar resurser for att n& kunder utanfor sin region. Globalisering skapar battre
jamstalldhet ocksa i avancerade ekonomier - och forskning visar att den nya konkurrensen som
ofta foljer pa internationell handel bidrar till att minska ojamlikheten mellan kénen. Det ar dyrt att
diskriminera eftersom det betyder att resurser inte anvénds sa effektivt som de kan anviandas,
och att féretag inte maximerar konkurrenskraften i sitt humankapital. Men nér konkurrensen Skar
blir det ofta dyrare fore féretag att diskriminera och att fortsétta 6verbetala man och underbetala
kvinnor. Darfér tenderar ny importkonkurrens att minska I6neskillnader mellan kénen. En studie
som jamforde I6ner Gver tid i amerikanska tillverkningssektorer fann att konsdiskriminering var
starkare i koncentrerade sektorer (dir ett enda féretag har starkare marknadsmakt att sétta
priser) dn i konkurrensutsatta sektorer. Nar koncentrerade sektorer upplevde en ékning av ny
konkurrens, minskade ocksa loneskillnaden mellan kénen.'®

GLOBALISERINGEN HAR SANKT KONSUMENTPRISERNA

Lika viktigt, om inte mer, ir att de nya affirsmojligheter som skapats av globaliseringen i
slutindan har resulterat i ligre konsumentpriser. For de flesta idr den effektiva minskningen av
kostnaderna fér konsumentprodukter - och dirmed den radikala 6kningen av levnadsstandarden
- sannolikt den mest synliga effekten av globaliseringen. Hushallen i visteuropeiska ekonomier
har idag en helt annan vilfirdsstandard in tidigare, och mycket av det ir tack vare fordelarna
med friare och storre handel i virlden.

Det ir inte en kontroversiell observation: till och med motstdndare till globaliseringen medger
att konsumentprodukter i allminhet kostar mindre och ir av bittre kvalitet idag 4n vid ndgon
annan tidpunkt. Ekonomer uttrycker samma observation nir de siger att globaliseringen har
bidragit avsevirt till disinflation (fallande inflationstakt) under de senaste 30 dren.” I de flesta
visterlindska linder var inflationen hég pid 1970- och 1980-talet. Lonerna dkade mycket
snabbare under dessa artionden 4n idag, men den dominerande delen av den 8kningen ledde
inte till hogre levnadsstandard eftersom inflationen avbrot l6nedkningen.?® Det var, kort och
gott, “luft i 16nekuvertet”. 1 reala termer, efter korrigeringar for inflationen, var 16neutveckling
timligen platt eller lingsamt vixande under ling tid. Globaliseringen, och den nya konkurrens
den tog med sig till vistvirlden, sinkte inflationen och 6kade den reella arbetsinkomsten.?! Och
de reella inkomsterna vixte snabbare i de linder som 4r mer 6ppna for handel 4n de som ir
mindre ppna fér handel.”

'8 Black & Brainerd, 2004.

9 Hobijn & Mayer, 2009.

20 Auer et al., 2017.

2! Rogoff, 2003a and 2003b.

22 Pain & Koske, 2007. OECD, 2012.
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Diagram 4 visar utvecklingen av reallnen i tillverkningssektorn i fyra linder i Europa (Frankrike,
Tyskland, Sverige och Forenade kungariket) mellan 1970 och 2007, d& den globala finanskrisen
startade. I detta diagram har nominella lner justerats med det allminna konsumentprisindexet
(KPI) for varje land och visar dirmed lonetillvixten utéver den arliga prisdkningen pd en viss
korg med vanliga konsumentvaror och tjinster. Det finns skillnader mellan linderna, men de
har alla haft perioder med svag reallénetillvixt pa grund av inflationen. Medan den brittiska och
franska arbetaren sig sin reella timinkomst mer 4n dubblas under perioden, bérjade den svenska
arbetstagaren fa det béttre fran mitten av 1990-talet - efter tvi decennier av hog inflation och
makroekonomiska problem. Faktum ir att den svenska arbetaren inte upplevde nigon dkning
av sin reallon mellan mitten av 1970-talet och mitten av 1990-talet. I Frankrike var det en
pataglig tillvixt mellan slutet av 1960-talet och bérjan av 1980-talet, men sedan sjénk tillvixten
i realléner — ocksd pd grund av inflation. Sedan den senare delen av 1990-talet har reallonerna
accelererat igen. Tyskland, en hok i inflationsfrdgor, har upplevt en relative konstant tillvixe. I
mitten av 1980-talet var tillvixten hogre dn under 1990-talet och de senaste aren (Tysklands
realldner under 1990- och 2000-talet piverkades mycket kraftigt av aterforeningen mellan Vist-
och Osttyskland). Storbritannien har haft en snabb tillvixt sedan borjan av 1980-talet och ir de
land som haft mest tillvixt i realldnerna.

DIAGRAM 4: INDEX OVER DEN REELLA TIMLONEN I TILLVERKNINGSSEKTORN (1969=100, SVERIGE 1971)
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Kalla: OECD, Labour and Price database.

Ett alternativt sitt att beskriva tillvixten av realldner 4r att konsumenterna nu fir “more bang
for the buck”. Fér manga typiska produkter som ett hushall képer 4r det inte bara sa att priserna
har vuxit lingsammare under globaliseringseran, utan att priserna faktiske har sjunkit trots
tydliga kvalitetsférbittringar. Ta detta exempel frin USA: 1980 kunde en amerikan képa en
1,3-kubikfot mikrovigsugn f6r 399,95 dollar pd Sears, den stora detaljhandelskedjan, men nu
kan den fi en mikrovdgsugn av exakt samma storlek for 57,13 USD pa Walmart.”? Standarden
pa mikrovigsugnen ir dessutom mycket bittre idag - och den har nu ménga fler funktioner och
haller lingre. Priset pd ugnen har trots detta sjunkit med 85 procent i rena nominella termer.
Detta betyder att den genomsnittliga arbetstagaren i USA behéver arbeta firre timmar for att
kunna kipa mikrovigsugn. Ar 1980 tog det 61 timmar att fi ihop de pengar som behévdes for
att kopa mikrovigsugnen frin Sears. Den genomsnittliga arbetaren idag behéver bara arbeta tre
timmar for att kunna kdpa en mikrovigsugn frain Walmart. Samma typ av jimforelse kan goras
for flera andra produkter som har blivit féremal for all intensivare handel och konkurrens under
senare drtionden. En amerikan med en genomsnittlig 16n behévde 1984 arbeta 456 timmar for
att kunna betala en mobiltelefon. Ett kvartsekel senare var det tillrickligt att arbeta fyra timmar
for att ha rdd med det samma produkt (dock ej med en smartphone).*

Europa skiljer sig inte frin USA. Produkter som pa 1980-talet var lyxvaror ir nu var mans
egendom och eftersom hushdll med liga inkomster spenderar stérre andel av sin inkomst pd

23 Data for exemplet med mikrovagsugnen kommer fran U.S. Bureau of Labor Statistics.
24 Cox & Alm, 2008.
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typiska hushallsprodukter, har globaliserings effekt pa priser varit storre for dem 4n f6r hushill
med hoga inkomster. En studie av amerikanska hushill visar exempelvis att inflationen for
laginkomsthushallen mellan 1994 och 2005 var 6 procentenheter ligre dn inflationen for
héginkomsthushallen.?

Box 6: Handeln gynnar fattiga hushall

En viktig lardom &r att storleken pa fordelarna av handeln blir s& mycket storre nar hushallens
utgifter och konsumtionsmonster tas med i berdkningar. Hushéll och individer som é&r
fattigare an genomsnittet spenderar i regel en hogre andel av sin inkomst pa basprodukter
som mat och kldder. Nar konsumentpriser sjunker p& grund av internationell handel finns det
darfor konsumtionsvinster som &r viktiga — men som ofta inte tas med i vanliga ekonomiska
studier. Ekonomer kallar denna viktiga effekt for "utgiftskanaleffekt” (eller, p& engelska,
"expenditure channel effect”) och den definierar ocksa hur globaliseringen péverkar den reala
inkomstférdelningen i ett land. Storleken pa& denna vinst beror pa flera faktorer, men 6ppenhet
for internationell handel &r en viktig faktor. Enligt en viktig studie pa omradet finns det en
“pro-poor bias” i internationell handel i alla lander, d v s handel gynnar sérskilt de med lagre
inkomster. | genomsnitt &r vinsterna fran kad handelséppenhet 63 procent for de 10 procent
av inkomsttagarna som har lagst inkomster och 28 procent fér de 10 procenten med de hdgsta
inkomsterna. Med andra ord, ju lagre inkomst, desto storre blir vinsten av globaliseringen.?®

Det var inte bara den globala handeln som gjorde att priset pd en mikrovidgsugn i USA gick ner.””
Andra faktorer, som teknologiska férbittringar och sjunkande transportkostnader, spelade ocksa
en viktig roll for att gora produkter billigare och méjliggdra handel. Den ckade specialisering
som globaliseringen forde med sig ledde till forbittrad resursanvindning som i sin tur piverkade
priset pa varor. Och det leder till frigan: hur stor del av den dkande levnadsstandarden som
visterlindska hushall fitc med globaliseringen kan rimligen beskrivas som en f6ljd av tillvixten
i handeln?

Tyvirr dr samhillsekonomin inte ett imne som limpar sig for laboratorieexperiment, och det
finns egentligen inget bra sitt att undersdka vad som kunde ha hint om villkoren hade varit
annorlunda. Ert sitt att svara pa den frigan ir dock att innu en ging gora ett tankeexperiment:
vad skulle ha varit priset p4 en vara som handlas intensivt om priset under en lingre tidsperiod
hade f6ljt konsumentprisindex?

Svaret pa tankeexperimentet finns i Tabell 1 — och, i brist pd bittre metoder, fungerar det som
en illustration pa hur mycket globalisering har sinkt priset pa typiska hushdllsprodukter. Vi har
beriknat ett hypotetiske pris for de varor som listas i tabellen — och i princip ir det hypotetiska
priset det vi i dag skulle hav fitt betala om varans prisutveckling hade foljt den allminna
konsumentprisutvecklingen i ett land mellan 1970 och 2005. Detta hypotetiska pris jimfors
sedan med det faktiska eller observerade priset fér samma vara. Som det framgir av kolumnen
som beskriver skillnaden i procent mellan det faktiska priset 2005 och det hypotetiska priset, r
det en stor skillnad mellan dem. Det hypotetiska priset ir i de flesta fall visentligt hogre dn det
reala priset, och skillnaden 4r anmirkningsvirt stor i produkter som kylskdp, tvittmaskiner och
symaskiner. Det hir ir produkter som ofta beskrivs som kapitalvaror fér hushdll, och en orsak
till det ér att ett hushdll ofta behdvde ldna kapital for att ha rdd med dem for fyrtio &r sedan. For
de flesta hushall i visteuropeiska ekonomier idag 4r det inte nédvindigt att 1ana pengar for att
képa en dammsugare - men det var verkligheten f6r manga hushill 1970.

En elektrisk symaskin var inte standard i ett tyskt hushdll pad 1960-talet, och det hade nog
inte varit i dag heller om symaskinens pris hade f6ljt inhemska snarare in internationella

2 Broda & Romalis, 2009a.
% Fajgelbaum & Khandelwal, 20186.
27 Cavelaars, 2003.
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prisforhallanden. Priset pd en symaskin i Tyskland skulle ha varit mer in sju ginger hogre.
Prisutvecklingar som dessa har haft en stor effekt pa konsumenterna och deras reala inkomster.
Konsumenterna far idag betydligt mer for sina pengar.

Produktvariationen har ocksd kat — och den har medfért tydliga ekonomiska fordelar.?® Mellan
1972 och 2001 férdubblades antalet varor i den amerikanska ekonomin frin 8,000 till 16,000
och medianantalet linder frin vilka en vara importerades 6kade fran 6 till 12. Enbart den kade
produktvariationen har uppskattats att 6ka vilfirden i USA med 2,6 procent.”’

Slutligen har effekterna av disinflationen varit starka i visterlindska ekonomier; disinflationen
har for vissa grupper och i vissa perioder haft en storre effekt pd realinkomsten in effekten av
okade nominella l6ner. Internationell handel har sinkt importkostnader fér bide konsumenter
och foretag som képer insatsvaror for egen produktion och montering. Mer konkurrens frin
utlindska foretag har skapat ytterligare tryck pa foretagen att minska kostnaderna for sin
produktion, vilket i slutindan gynnar konsumenterna.®® Globaliseringen stimulerade ocksé
till hogre ekonomisk effektivitet i ekonomin, och lagpresterande foretag blev med tiden
utkonkurrerade av bittre presterande féretag.’’ Dynamiken bakom den utvecklingen ir dimnet
for nista avsnitt.

28 Blonigen and Soderbery, 2010.
2° Broda & Weinstein, 2006.

%0 Chen et al., 2004.

3" Feenstra, 2006.
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TABLE 1: REELLA OCH HYPOTETISKA PRISER, 1970 OCH 2005

United

France Germany Sweden Kingdom

Real Hypothetical Real Hypothetical Real Hypothetical Real Hypothetical

price price price price price price price price
Men's Suit 253,40 271,00 273,40 592,60 268,90 302,30 276,50 432,10
Bra 17,60 16,30 22,60 35,60 20,30 22,60 19,80 25,90
Men's
Underwear 6,20 5,60 7,70 12,30 7,40 7,90 6,80 8,90
Washing Liquid 2,50 2,50 2,90 5,40 2,70 2,80 3,10 3,90
Detergent 3,60 2,70 3,30 5,90 3,40 3,60 3,60 4,30
Hairspray 3,70 5,50 4,10 12,10 3,50 6,00 3,70 8,80
Glasses 6,50 11,60 8,80 25,40 8,40 12,90 8,20 18,50
Enamel Paint 8,70 4,60 9,70 10,10 9,80 7,10 11,20 7,40
Table Knife 16,20 49,80 17,30 108,20 17,80 53,20 18,20 78,90
Kitchen Knife 10,10 7,30 7,30 16,00 7,50 9,90 8,70 11,60
Hammer 8,50 6,70 9,60 14,70 10,20 7,20 11,00 10,70
Iron 36,60 42,10 40,00 87,80 40,60 47,40 42,10 64,00
Vacuum
Cleaner 283,40 366,10 265,40 800,60 269,00 412,30 273,40 583,80
Refrigerator 291,80 393,20 267,00 859,90 261,00 498,50 294,50 627,00
Washing
Machine 401,20 1138,90 397,30 2490,50 406,80 1325,00 437,30 1816,00
Sewing
Machine 368,90 1276,20 364,40 2790,70 377,20 1472,80 376,40 2034,90
Light Bulb 0,50 0,80 0,70 1,80 0,48 0,90 0,60 1,30
Windsor
-style Chair 27,70 27,30 32,50 59,60 30,70 31,80 28,60 43,50

Killa: Statistiska Centralbyran; European Central Bank; Eurostat; OECD; and statistikmyndigheter i Frankrike, Tyskland och Storbritannien.
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GLOBALISERINGEN OKADE PRODUKTIVITETEN

Ekonomisk effektivitet kanske ldter som ett torrt imne, men krafterna bakom den ir allt annat
in trikiga. Ekonomen John Maynard Keynes beskrev en ging konkurrens som en produkt av
“animala instinkter” och det bista sittet att hoja samhillets vilfiardspotential. Och det ir riktigt
— for att kunna konkurrera framgangsrike och leverera mer virde till kunderna méste foretagen
stindigt atgirda ineffektiviteter och frimja produktiva beteenden i sina verksamheter. Det 4r nir
ekonomier dkar effektiviteten eller férbittrar sin resursanvindning som produktiviteten gir upp.
Och det dr helt centralt for att levnadsstandarden ska vixa pa sikt. Produktivitetsokningen sitter
med andra ord takten fér hur mycket rikare ett samhille blir ver tiden.

Globaliseringen har under lang tid 6kat produktiviteten i vistvirlden, men den effekten har inte
alltid varit direkt uppenbar, dtminstone inte pé senare tid.*? Produktivitetstillvixten definieras av
ménga olika faktorer - internationell handel ir bara en - och under en tid har det skett en
gradvis avmattning i produktivitetsutvecklingen i Europa och Nordamerika. Aven om en del
av denna avmattning kan vara relaterad till handel, tyder det mesta pa att det dr andra faktorer
som ir syndabockarna.® Till exempel dr produktivitetsdkningen inom handelssektorn visentligt
starkare in produktivitetsutvecklingen inom de sektorer dir handeln inte pitagligt stor.>*

Globaliseringens bidrag till produktivitetstillvixten speglar just hur handel och investeringar
har skapat nya affirsméjligheter. Stordriftsfordelar och specialisering har lete till bitere
resursanvindning, och som en foljd av detta standardindikatorn for produktivitet —
arbetsproduktivitet — 6kat.*> Desto mer som foretag har globaliserat sina virdekedjor, Ju bittre
har tillskottet till produktiviteten blivit.*® Det dr oméjligt att bestimma globaliseringens exakta
bidrag till produktiviteten men mycket forskning har empiriskt belagt att bidraget ir stort.
Det varierar mellan linder och over tid beroende pé faktorer som ir relaterade eller orelaterade
till handel (t.ex. graden av dppenhet i handeln, handelssektorns storlek och flexibiliteten
hos arbetsmarknad).” P4 samma sitt dr det ocksd kint att den dkade produktvariation som
globaliseringen har medfért har férbitcrat produktiviteten. Enligt en uppskattning for USA har
enbart den 6kade produktvariationen stdtt for 15 procent av all produktivitetstillvixt mellan

1994 och 2004.%

Det finns en faktor i relationen mellan globalisering och produktivitet som vi dnnu inte har
diskuterat men som ir oerhért viktig. Och den handlar om hur 6kad handel leder till en
snabbare spridning av ny teknik och innovation. Tag som exempel smarttelefonen och hur
snabbt den spreds dver virlden: hur ldng tid skulle de ha tagit for att sprida den produkten utan
globalisering? Nir den fasta telefonen forst introducerades tog det 75 ar for att den skulle nd
50 miljoner anvindare. Radion behévde 38 4r for att nd samma antal anvindare - och senare
halverar televisionen den tiden. Internet, diremot, behévde bara 4 ar for att f4 50 miljoner
anvindare. Aven om det finns flera orsaker bakom den snabbare spridningen av nya varor och
tjanster ir handel mellan linder helt central.

I slutindan innebir 6kad handel att féretag och konsumenter tidigare kan f3 tillging till bittre
produkter och produktionsmetoder. Om konsumenter i ett land bara kunde kdpa den teknik som
genererats inom landet skulle den tekniska standarden - for att inte tala om levnadsstandarden
- vara mycket ligre. Antalet timmar som den genomsnittliga amerikanska arbetstagaren skulle
behéva arbetat for att ha rid med en mobiltelefon skulle vara nirmare de 456 timmar som var
nddvindiga 1984 4dn de fyra timmar som behovs idag.

32 Baldwin, 2016.

3 Pain & Koske, 2007; Gordon, 2015; OECD, 2015.

34 Cette et al., 2016.

3 OECD, 2015; Yahmed & Dogherty, 2017.

36 Grossman & Rossi-Hansberg, 2006.

37 For en forskningséversikt, se OECD, 2015 och Mallick, 2013.
8 Broda et al., 2006.
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Box 7: Hur handeln férbattrar miljon

Internationell handel, hévdar en del, férorenar miljon pa grund av koldioxidutslappen fran
transporten av varor och det &r darfér mycket battre att ménniskor kdper lokala varor. Och
det ar sant att handeln &r en kélla till koldioxidutslépp, inte bara genom transport utan ocksa
for att handel okar produktion och den ekonomiska tillvixten. Anda #r alternativet knappast
battre. Medan manniskor i Europa av olika skél foredrar att kdpa lokal mat, &r det langt ifrdn
sékert att det minskar koldioxidutslappen. Det &r battre for miljoén att kdpa lokalt odlade dpplen
Europa an att importera dem — strax efter hostskérden. Men den stora delen av den mat vi
konsumerar i Europa skulle medféra storre utslédpp i produktionen &n utsldppet fran bade
produktion och transport nadr vi kdper maten fran sodra halvklotet. Den energi som krévs for
att producera mat i Europa ar en betydligt storre kélla till koldioxidutslapp &n transporten. Det
minskar koldioxidutslédppen att kdpa snittblommor fran Kenya i stallet f6r Holland eller broccoli
fran Sydamerika i stallet fér Kontinentaleuropa.®® Handel &r en metod f6r att hushalla med
naturresurser och ett satt for lander, foretag och ménniskor att fa tillgang till ny teknik som
minskar energiférbrukningen och koldioxidutsldppen. Hur skulle ett europeiskt land kunna na
sina klimatmal - utan tillgang till teknologi fran andra lander? En klimatstrategi byggd pa stangda
granser skulle vara hoja utslappen snarare @n sénka dem. Solpaneler och vindkraftverk skulle
existera i bara nagra lander, och elbilar skulle vara en lyx for de rika. Teknikoverféring mellan
lander drivs huvudsakligen av handel och utan sadana floden skulle gamla och kommande
framsteg for att gora ekonomin héllbar vara omgjliga.

Det finns olika direkta och indirekta effekter av globaliseringen pd ett lands teknologiska
kapacitet och intensiteten med vilken den tillimpas i ekonomin. P4 makronivd okar den
internationella handeln och investeringarna produktivitetstillvixten genom att hjilpa ekonomier
att komma nirmare produktivitetsfronten - de linder som ir de mest avancerade anvindarna av
teknologi. Den processen sker pé olika sitt. Linder kan importera de teknologier som de inte
kan producera sjilva. Investeringar frin multinationella foretag tenderar att cka produktiviteten
i hela den sektor dir de dr verksamma. Aven om sidana direkta effekter traditionellt har ansetts
vara viktiga for handel och investeringar mellan linder med betydande tekniska skillnader — t ex
Nord-Sydhandeln - visar modern ekonomisk forskning tydligt den betydelse som ekonomiskt

1% ir till exempel kint for att

utbyte ocksd har fér utvecklade ekonomier. Intra-industriell hande
leda till snabb teknologidiffusion eftersom importlandet redan har en industriell beredskap for
att anvinda den nya teknologin.”! Dessutom accelererar globaliserade utbuds- och virdekedjor
i allminhet spridningen av nya idéer och produktionsmetoder, delvis for att partners i dessa

produktionsnitverk ofta samarbetar for att utveckla ny teknik.*?

Handel och investeringar forbittrar ocksd en sektors och ekonomis teknologiintensitet genom
att befintliga foretag exponeras till ny och storre konkurrens. Ekonomier med hég grad av
6ppenhet och som attraherar bdde utlindska exportorer och investerare har erfarit att ineffektiva
foretag har blivit utkonkurrerade av effektiva foretag.® Monstret i Europa och Nordamerika ir
att det finns stérre produktivitet och teknologisk variation inom en sektor in mellan samma
sektorer i liknande linder. Med andra ord varierar produktiviteten hos foretag i exempelvis den
amerikanska tillverkningssektorn mer 4n vad den gor mellan det genomsnittliga foretaget inom
den sektorn och den motsvarande sektorn i visteuropeiska linder. I USA ir de tio procent av
foretagen som har bist produktivitet dubbelt sa produktiva som de tio procent av fretagen som
har simst produktivitet.* I Europa ir de tio procent av féretagen som ir mest produktiva tre
ginger si produktiva som de tio procenten med simst produktivitet.®

3 Kommerskollegium, 2012.

4% Intra-indistriell handel &r nar tva lander handlar med varandra i samma produktkatergorier.
41 Hakura & Jaumotte, 1999.

42 Baldwin, 2016; Ferrier et al., 2016.

43 Syversen, 2004.

44 Syversen, 2004.

4 Lopez-Garcia et al., 2015.
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Handel och investeringar bidrar till att minska klyftan mellan de mer och mindre produktiva
foretagen. Precis som forvintat dr dppna ekonomier nirmare produktivitetsfronten och
har ett mindre produktivitetsgap dn andra linder.“ Oppna ekonomier har en storre grad av
konkurrens, vilket gor det svarare for lagproduktiva foretag att 6verleva. De har en stdrre nirvaro
av utlindska foretag och FDI spelar en stérre roll for deras ekonomiska utfall, och dessa faktorer
har generellt en positiv effekt pad produktivitetsnivan. Dessutom deltar de med storre intensitet
i produktionsnitverk och har fler féretag som maéste vara i fronten av teknik och innovation fér
att vara konkurrenskraftiga. Slutligen ir de under stérre press att innovera.

Box 8: Handel driver teknologisk utveckling och innovation

Det ar val dokumenterat att handel 6kar trycket pa foretag att bli mer konkurrenskraftiga och
battre pa att anvénda ny teknik. Enbart denna effekt av handel har en patagligt positiv inverkan
pa ekonomins beteende. | en studie av en halv miljon féretag i tolv europeiska lénder fann
en grupp ekonomer att handeln med bara ett land, Kina, har bidragit védsentligt till halsan i
Europas ekonomi. Importkonkurrensen fran Kina drev europeiska féretag att investera mer i FoU
och informationsteknik, och produktiviteten i dessa féretag 6kade vasentligt. Lika viktigt var att
handeln ocksa bidrog positivt till omférdelningen av arbetskraft mellan ineffektiva och effektiva
foretag i Europa. Mellan 2000 och 2007 utgjorde 6kande handel med Kina cirka 15 procent av
all teknisk uppgradering i dessa foretag.*”

Men det finns ocksd indirekta effekter av globaliseringens inverkan pa teknologisk kvalitet
och produktivitet. Dessa kan beskrivas som “spillover”-effekter pa resten av ekonomin, och de
tenderar att vara mycket viktiga. Sidana effekter vixer till exempel fram nir inhemska foretag
imiterar utlindska foretag som har etablerat sig i deras land. Konkurrenskraftiga multinationella
foretag har ofta en positiv effekt pa lokala bolag.® Stora bolag som investerar i ett land tar med
sig ny teknik och nya produktionsmetoder som andra féretag successivt imiterar. Ledarskap
i multinationella foretag ir oftast bittre dn i lokala foretag och produktivt ledarskap kan
overforas till resten av ekonomin genom att minniskor byter jobb.* Enligt en uppskattning for
den amerikanska ekonomin stdr den effekten fér cirka 15 procent av produktivitetsokningen i
foretag mellan 1987 och 1996.°

Att stinga klyftan mellan foretag vid produktivitetsfronten och andra féretag dr en utmaning
for de flesta visterlindska ekonomier idag. Vad som utmirker produktivitetstillvixten - och dess
avmattning - i utvecklade ekonomier ir att skillnaderna i produktivitet mellan foretag inom en
sektor i ett enda land ir storre 4n skillnaderna mellan sekreorer i olika linder. Och férklaringen
till detta beror till stor del pd hur mycket exponerat ett foretag ir for internationell handel:
foretag med lag produktivitet 4r ofta inte en del av globaliseringen, dtminstone inte pd samma
sitt som hdgproduktiva féretag.’! De dr mindre utsatta for konkurrens, har firre chefer med
internationell erfarenhet och ir langsammare pa att imitera de hdgproduktiva foretagen. De
ir inte skickliga pd att attrahera avancerat humankapital. Globaliseringen ir pd flera sitt en
inlirningsprocess for féretag - de kommer steg for steg pa hur man kan férbittra produkter och
produktion — och erfarenheterna frin globalisering gor att féretag med tiden blir allt bittre pd
att organisera sin verksamhet.

46 Baldwin & Forslid, 2010.

47 Bloom et al., 2011.

48 OECD, 2015.

4 Bloom & van Reenen, 2011.

50 Keller & Yeaple, 2009.

51 OECD, 2012 and 2015; Cette et al., 2016.
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Avslutning

Globalisering innebir olika saker for olika minniskor, och for vissa ir det ett begrepp for allt
i samhillet som de tycker har utvecklats i fel rikening. I huvudsak handlar globaliseringen
dock om att 6ka betydelsen av handel, utlindska direktinvesteringar och andra former av
grinsoverskridande utbyte i nationella ekonomier. For de flesta samhillen har globaliseringen
dirfor varit en av de faktorer som haft stort inflytande vilken typ av produktion som sker i ett
land. Och det har varit ett starke positivt inflytande.

1. Globalisering har skapat nya mojligheter for foretag att utveckla affirsmodeller och
erbjudanden som har en hgre intensitet av FoU, innovation och kapital. Minga av de varor
och tjinster som har lanserats under de senaste decennierna har exakt dessa egenskaper.
Utan globalisering skulle féretagen ha tvingats fortsitta med affirsmodeller som férutsitter
mindre volymer av férsiljningen. Foretagen har kunnat specialisera sig mer in tidigare och
dirigenom har humankapitalet och andelen kvalificerade jobb i ekonomin 6kat pitagligt.
I dag har avancerade ekonomier en stdrre andel av bittre betalda och bittre kvalificerade
jobb 4n ndgonsin tidigare.

2. Globaliseringen har 6kat reallonerna i visteuropeiska ekonomier genom att gora produkter
billigare eller minska prishojningstakten. Om de typiska hushéllsvarorna hade féljt den
inhemska snarare dn den internationella prisutvecklingen skulle konsumenterna ha f3 betalt
mer for produkter av ligre kvalitet.

3. Globaliseringen har bidragit till 6kad produktivitet och levnadsstandard. Globaliseringen
har varit sirskilt viktig for att ny teknik ska kunna sprida sig snabbt mellan olika linder och
marknader. P4 lang sike dr det hastigheten pa tekniska forbittringar som sitter takten for
hur rikare samhillen blir.

Handel och FDI vixer inte lingre i samma takt som férr och det finns mycket som tyder pa att
nedgingen i handels- och FDI-tillvixt dr en forklaring till den svaga dynamiken i visteuropeiska
ekonomier. Medan en del réster uppskattar avmattningen i globaliseringens tillvixt bor alla de
som bryr sig om ett samhilles vilstdnd fordubbla anstringningarna for virldsekonomin ska
dtervinda till perioden av snabb globalisering.
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